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中厚动态
一、内蒙中厚第四条开平线——厚度25mm*2200mm

二、 内蒙中厚钢板网上交易平台上线使用,新客户注册即交易,老客户请与我们要用户名密码.请您上网上交易:www.nmzhb.com
绩效考核
各店业务员销售排名明细(2013年9.1-9.27日)——财务科任美玲
	排名
	业务员
	销量
	排名
	业务员
	销量

	1
	丁奎
	**
	9
	温祥
	**

	2
	翟雪斌
	**
	10
	陈喜峰
	**

	3
	王宏伟
	**
	11
	于佳
	**

	4
	李强
	**
	12
	胡海宏
	**

	5
	史刘郝
	**
	非销售员：

	6
	高翔
	**
	1
	王锐
	**

	7
	杨永旺
	**
	2
	郭军
	**

	8
	李志强
	**
	3
	魏强
	**

	9月1-27日销量：**吨


文  摘
为什么要做销售
如今的社会是千百种不同形式的行业，你为什么要选择做销售这一行？你想过做销售是条件和要素吗？想信有的朋友是听别人说做销售很赚钱，就做销售，但结果呢，有的业绩很好，可也有气馁不止的吧。
失败了不要紧，只要心还在，相信自己一定会把自己选择的做好，如果是自己对自己没有了信心了，不防看看下面这篇文章吧。
　　想做销售的人，都会有些想法，只不过有些人想法高些，有些人想法低些而已，有些人更愿意付出，有些人付出得很少，有些人一直在坚持，有些人遇到困难轻易就放弃了，导致了不同的结果。
　　一个月的收入是别人一年的收入
　　如果你做一个办公室普通职员，你的工资按目前水平也就3000块/月，一年，才3.6万，如果你是一个销售，一个月下来，提成就可以超过这个数，也许根本不用一个月，也许就是当天，你看完这个文章后，你拿起你手中的电话，马上给你想到的客户打电话，或直接跑出去见你的客户，你今天的收入，有可能是他们干一年的收入。
　　普通职员，最盼望的是月底，因为那个时候有3000块钱，如果遇到公司偶然发点奖金，那他高兴的一夜不能睡觉。他的天空，也就只有20层楼的高度，是灰色的，因为能够看着到，摸得着。做销售的人，天空永远是蓝色的，永远不可能触摸到，既使你今天签了十个单，还有明天，还有后天，不过，当你停止了拜访客户的步骤，你的天空将会变成黑色，会变得失落、迷茫、郁闷和痛苦，所以永远不要停下来，永远不要放弃，你的天空会一直是蓝色的，一直充满着大量的希望。
　　最快的获得老板与同事的尊重
　　普通职员，想获得老板的认同，同事的尊重，很难！而销售人员，既使你没有任何经验，既使你看起来很寒酸，即使你文凭很低，只要你拿着合同，到处跟潜在的客户谈，谈100家、200家、400家，总有一家会跟你签单的，拿着签回来的合同，没有人认为你寒酸，没有人再小看你，因为你用你的行动证明，你是全公司最重要的，老板会尊重你，同事也会尊重你。你的家人也会为你引以为豪！
　　是男人就要顶起一片天
　　八十年代出生的人，从小的时候，父母就抱着非常大的期望，无论付出任何代价，也要让孩子读完大学，现在的高文凭的人太多了，学校学的东西，社会上根本用不上；竞争太大了，即使你胆子再大，也没有多少机会可追了，你卖的东西跟我卖的东西也没有什么不得了的差别，价格也不会低到哪里去，那我们到底怎么办呢？父母在等待着我们“胜利”的声音，亲朋好友在看着我们如何“表演”，女朋友那个失落的眼神，你的心能平静吗？还有这个脸让父母给我们钱，养活我们自己吗？不能！怎么办？努力，竞争虽然大，那我就要比别人更努力，别人一天面谈三个客户，我一天谈八个，别人一天工作八小时，我一天工作十四小时，别人在聊天，我在谈客户，别人在看电视，我在整理客户资料，因为我是男人，是男人就在负起责任来，不能让自己的父母再劳累，自己不去辛苦，难道还要让自己老婆去辛苦吗？？
　　做销售，最容易的事就是放弃，真的，放弃太容易了，只要写一封离职报告就可以了，甚至有些单位，写都不用写，直接说一声，到财务领钱就走人；
　　做销售，最伤心的事也是离职，因为一离开，你以前的努力，可能就白费了，其它的行业，还要重头再来；
　　做销售，太容易暂时性成功了，因为只要你想跑，愿意去跑，那结果只是一个自然而然的事，也是太让人容易自满的职业，一但有了小小的成功，就以“老资格”自居，没有了空杯的心态，没有了激情，自然就没有了结果；
　　做销售，最难最难的事就是一直坚持，决不放弃！决不抛弃！！永远像个新人，永远有谈不完的客户，其实这不是很难的事，想一想，你到底为什么做这份工作？你只是为了钱养活你自己还是为了帮助别人？如果只是为了钱，你也许可以做五年，也可以坚持八年，但八年之后，你会发现，自己什么都没有，钱来的快，去的更快。一个人没有一个远大的理想，是干不长的，正如一些企业也是一样，目标不明确，最后昙花一现，说没就没了。在你选择一个行业的时候，或选择一家公司的时候，想一想，除了钱之外，为什么做这个行业，只有你想好了，遇到困难时，你才不会退缩，只有坚持、再坚持的人，一生只做一件事的人，才能持续的成功！！加油！！
事到万难须放胆，人处逆境须从容
【狼之道】1、生存第一，规则第一，团队第一，忠诚第一；2、没有捕捉不到的猎物，就看有没有野心；3、如果注定要承受痛苦，那就把它当作是一种磨练；4、夜莺声音好听换不来饭吃，与其有时间嚎叫不如去磨爪子；5、没有固定的规则就是永恒的规则。

【为人处事十忌】可以缺钱，但不能缺德；可以失言，但不能失信；可以倒下，但不能跪下；可以求名，但不能盗名；可以低落，但不能堕落；可以放松，但不能放纵；可以虚荣，但不能虚伪；可以平凡，但不能平庸；可以浪漫，但不能浪荡；可以生气，但不能生事。

【奋斗中你必须学会的】1、学会放弃。放弃不想做的事，放弃不擅长的事，放弃学会放下，放下，是一种生活的智慧；放下，是一门心灵的学问。人生在世，有些事情是不必在乎的，有些东西是必须清空的。该放下时就放下，你才能够腾出手来，抓住真正属于你的快乐和幸福。

【人生箴言】1.不拼-不搏-人生白活，不苦-不累-生活无味。2.累了才放慢脚步、错了才想到后悔、苦了才懂得满足、伤了才明白坚强、醉了才知道难忘。3.生命是爸妈给的，珍惜点，路是自己走的，小心点！4.心烦时，记住三句话：算了吧；没关系；会过去的。

【佛说人生】1.若是无法成就大事，就用伟大的方法，去做小事；2.心灵深处发出的善意，是一种有价值的资产，是一种无声而重要的力量；3.人如何看待自己的命运，比了解命运是什么来得重要；4.凡事以善意解释，心无旁骛的工作，自能不受末节枝叶的事所困扰；5.世上没有真正的黑暗，只有晦昧的眼睛。

【经典哲理】1.事到万难须放胆，人处逆境须从容。2.走自己的路，听别人的劝。3.人生如戏，为他人演还是为自己。4.给人以“惊喜”，不如给人以“踏实”。5.大多数人想着改造这个世界，却罕见有人想改造自己。6.老了，才看清这个世界还很年轻。7.越成熟麦穗，越懂得弯腰。
周会纪要
青山店

翟经理：本周请假人员：马智慧病假*天。
青山公司本周销售：**吨 ，其中个人销量：翟雪斌：**吨 史刘郝：**吨 丁奎：**吨 于佳：**吨。
史经理：
一、搬家：按进度表有序进行。

二、呼吁其它两店一线人员向青山保管员学习，每天出门前先检查装备，劳保鞋和安全帽不齐，不允许进入场地，多检查监督，多提醒。
昆区店：
王经理：
销售:本周销售**吨,个人销量李强**吨,高祥**吨,王宏伟**吨,温祥**吨,本月昆区公司共销售**吨。

人员情况：昆区公司苗强请假*天，苑新科请假*天，
昆区夜勤已经找上。
东河店

杨经理：一、截止到*号共计销售了**吨。大家要抓住有限的上班时间，积极地联系。
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